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Lesvoorbereiding van Marcel Voets

Doelgroep  : Mede-studenten   Lesduur  : 60 minuten  Datum  : 14-11-2019
Werkvorm  : Call to action   Leerstofgebied : Presentatie methode Statttijd  : 09:00 uur
Vak   : INSTR. 7818   Aanwezig  : 17 medestudenten + Wil Voorkennis : NEE
Doel van de opdracht : Inzicht geven in eigen presentaties of kennisoverdracht (Geen spiekbrief maar een pakkende presentatie)   
Materiaal   : Schrijf -en tekenpapier. Software voorbeelden. Post-its en pennen.

Opdracht in het kort  :

Voorbereiding  :

Introductie (20/25minuten) :

Opdracht (20 minuten) :

Mijn opleidingsdoel is om voor het halen van mijn diploma d.m.v. progressie te tonen
op de gekozen beroepsproducten en gekoppelde leerdoelen (zie portfolio) een product ontwikkeld te hebben dat op 
onze afdeling inzetbaar is. Uiteindelijk weet ik nu dat mijn portfolio ingezet gaat worden.
Door mijn ontwikkeling m.b.t. lesstof ontwikkeling, een digitaal platform voor informatie deling, zijn er ook facetten 
naar boven gekomen die ik graag aan wil pakken om meer aansluiting met de praktijk te krijgen. Ik zal in de presen-
tatie de middelen tonen en één onderdeel eruit pakken die ik met de groep wil doorlopen. Dat is presenteren!  
Presenteren is een  vak en pas efficiënt als je dat goed doet.

Keynote presentatie maken m.b.t. mijn boekpresentatie. Deze presentatie moet overgaan in een ‘Call to action’ voor 
mijn mede studenten.
De ‘Call to action’ wordt een werkwijze voor het opzetten van een presentatie of les.

Bekijk samen de keynote.
Het eerste deel moet afgesloten worden met eventueel een (vragen) discussie. Dan de keynote weer opstarten en 
naar de ‘Call to action’ toewerken.
Deel invulformulieren en storyboard templates voor de presentatie voorbereiding uit.

“Wat je vertelt hoef je niet te laten zien. Wat je laat zien moet een meerwaarde zijn voor je verhaal.” Maak voor je 
eigen presentatie (op papier) je presentatie volledig.
Dat doe op de volgende manier:
01. bedenk een strategie voor je presentatie (5 minuten)
 a) Wie heb je voor je?
 b) Wat wil je dat ze doen?
 c) Wat wil je dat ze doorvertellen?

02. schrijf je verhaal uit (5 minuten)
 a) Intro: wat wil jij aan de wereld kwijt?
 b) Content: 3 onderwerpen
 c) Outro: call to action
Kortom: Storyline = intro + content + outro

03. Teken je idee uit. Maak er een beeld(en) van (10 minuten) 
 Storyboard: versterk je verhaal met beeld

04. Bedenk dan via welk kanaal je dit wilt tonen.
 a) Online
 b) Software...

Zo echt kan leren zijn
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Zo echt kan leren zijn

Afsluiting (15 minuten) :

Bijlage/tips  :

Ik vat het geheel samen en benadruk de 3-deling mogelijkheden in de presentatie en daar de reden van. Ik wil graag 
feedback omdat ik  deze methode ook voor de opleiding in wil gaan zetten.
Ik laat ook de gebruikte bronnen zien. Vraag:
- Heb je meer inzicht in je presentatiedoel ?
- Wordt de presentatie meer ‘eigen’?
- Wat zou je willen verbeteren aan deze methode?
- Wat vind je goed aan deze methode ?

Op www.nooitmeerbullets.nl is een e-book te downloaden met meer uitleg. Dit aan het eind van
de les nog eens benoemen zodat de student voor zichzelf de beste presentatie methode kan ontwikkelen. Benoem 
ook de reden van maximale keuze van 3 onderwerpen.

Formulieren voor de presentatievoorbereiding
- Strategie formulieren
- Verhaal formulieren
- Storyboard formulieren
- Pennen
- Post-its
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Aantekeningen en reflectie:

Zo echt kan leren zijn

Bron: www.nooitmeerbullets.nl


