C'f.) DE ROO)!
NNEN | mbo Marketing & Evenementen

Presentatie voorbereiding:

Strategie
01. Wie heb je voor je?
02. Wat wilje dat ze doen?

03. Wat wil je dat ze doorvertellen?

Beschrijf de relevante kenmerken van jouw publiek en de randvoorwaarden van jouw presentatie.

Schrijf in één zin op wat jij wilt dat iemand uit jouw publiek doet na jouw presentatie.

Schrijf in één zin op wat jij wilt dat iemand uit jouw publiek de volgende dag bij het koffiezetapparaat doorvertelt.

Bron: www.nooitmeerbullets.nl

Zo echt kan leren zijn



Ch BRI

Verhaal

01. Intro: wat wil je aan de wereld kwijt?

mbo Marketing & Evenementen

Schrijf op wat de aanleiding is voor jouw presentatie. Waarom sta je op dat podium? Wat is het probleem waar jij een oplossing voor hebt? Wat moet jij hoognodig aan de wereld kwijt?

Bron: www.nooitmeerbullets.nl

Zo echt kan leren zijn



C'f.) DE ROOI
5 PANNEN | mbo Marketing & Evenementen

Presentatie voorbereiding:

Verhaal

02. Content/kern: 3 onderwerpen uitlichten.

Noteer 3 onderwerpen voor het middenstuk, de content.
Denk aan: het probleem uit de intro uitdiepen, uitleg geven over de oplossing, een voorbeeld, een goede case, tips of bewijsmateriaal.

Je mag ook eerst meerdere onderwerpen opschrijven en er dan 3 kiezen.

Bron: www.nooitmeerbullets.nl

Zo echt kan leren zijn



C'f.) DE ROO)!
NNEN | mbo Marketing & Evenementen

Presentatie voorbereiding:

Verhaal
03. Outro: Call to action!

Schrijf nu per onderwerp jouw verhaal in grote lijn op. Gebruik korte zinnen.
Het hoeven niet precies de zinnen te zijn die je straks uitspreekt.

Bron: www.nooitmeerbullets.nl

Zo echt kan leren zijn



